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Resumen ejecutivo 

 

A través de análisis secundario se ha determinado el problema central asociado al 

estrés que padecen las personas de Piura, las causas pueden ser de distinto origen, para una 

solución a este problema se ha creado un modelo de negocio que se denomina RespIRA, 

se trata de salas seguras para disminuir los cuadros de estrés o liberar emociones negativas 

que puedan sentir las personas, con actividades creativas que es romper los objetos de 

dicha habitación. 

 

Para validar el problema y la aceptación de este modelo de negocio, se ha realizado 

pruebas con usuarios quienes son los clientes potenciales de acuerdo a la segmentación 

determinada para el presente proyecto, los resultados de estas pruebas fueron positivas en 

el sentido que, si existe un mercado potencial, y las personas si aceptan este modelo de 

negocio. Además, son los usuarios que brindaron retroalimentación que permitió 

transformar y mejorar le presente negocio. 

 

El modelo de Negocio es rentable, para esto se ha determinado la inversión, el 

punto de equilibrio, y el flujo de caja proyectado para cinco años, de acuerdo a la 

estructura del análisis de rentabilidad, obteniendo como resultado favorable de acuerdo a 

los indicadores de viabilidad que son el Valor Actual Neto, Tasa Interna de Retorno y 

Beneficio / Costo. 

 


